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1.Was ist ein soziales Netzwerk?
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							Ein soziales Netzwerk ist eine Gruppe von Menschen, die ähnliche Interessen und Ziele haben. Jeder einzelne profitiert vom Wissen und den Erfahrungen des anderen. Wertvolle Tipps können helfen, Schwierigkeiten, die anderen begegnet sind zu umgehen. Ideen können gemeinsam leichter entwickelt werden. Der Vorteil liegt hier ganz klar im geballten Wissen und vielen Erfahrungen der Gruppe (Schwarmintelligenz). Eine solche Gruppe kann regional in Präsenz zusammenkommen oder sich auch per Videokonferenz treffen. Eine offene Kommunikation und der Wille zu geben und nicht nur zu profitieren lassen das soziale Netzwerk erfolgreich werden
						

				

					

		

					

		
				
				
					
			

		

				

				

					

		

					

		
				
						
					
			
						
				
					
			

		

				

				

				
				
			2.Was ist Networking?
		

				

				
				
					
			
						
		

				

				

				
						
					
			
						
				
							Networking, auf neudeutsch, auch Netzwerken bedeutet per Definition nichts Anderes als Kontakte (diese können sowohl beruflicher als auch persönlicher Natur sein) aufzubauen und zu erhalten.
So neu ist das Netzwerken jedoch gar nicht. Die Begriffe „Vitamin B“ oder „ich habe da einen Kontakt, der hat jemanden kennt, der…“ treffen den Kern des Wortes Netzwerken. Du lässt andere an deinem Kontaktkreis teilhaben und profitierst gleichzeitig von den Kontakten Anderer. In der Praxis hilft dir das vielleicht mal schneller einen guten Handwerker zu bekommen und vor allem einen zuverlässigen.
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			3.Welche Netzwerke gibt es?
		

				

				
				
					
			
						
		

				

				

				
						
					
			
						
				
													[image: verschiedene Social Networks]													

				

					

		

				
			
						
				
							Der Vorreiter der digitalen Netzwerke in Deutschland ist sicherlich StudieVZ® oder stayfriends® Beide Netzwerke spielen aber heute eher eine untergeordnete Rolle. Für Menschen ab 40 Jahren ist wohl Facebook® das bekannteste soziale Netzwerk. Für die Generation Z dürfte der Favorit eher Instagramm®, TikTok®und Snapchat® sein.Für den beruflichen Aufstieg lohnt sich ein Profil bei LinkedIn® oder Xing®. Keine Sorge ein ansprechendes Profil zu erstellen ist einfach und gut investierte Zeit. Die gelingt auch bequem Anfängern.
Auch für Frauen gibt es eigene Netzwerke, zu erwähnen ist hier nushu®. Es ist das Business-Netzwerk für ambitionierte Frauen, die erfolgreicher in der Wirtschaft sein wollen. Das Frauennetzwerk PANDA® hat sich zum Ziel gesetzt mehr Frauen in Spitzenpositionen zu bringen. Es gibt noch viele weitere Netzwerke mit unterschiedlichsten Zielgruppen, doch eines haben sie alle erkannt, gemeinsam ist Mann/Frau/Divers stärker.
						

				

					

		

					

		
				
				
					
			

		

				

				

					

		

					

		
				
						
					
			
						
				
					
			

		

				

				

				
				
			4.Vorteile vom Netzwerken?
		

				

				
				
					
			
						
		

				

				

				
						
					
			
						
				
							Gemeinsam sind wir stärker. Dies gilt sowohl im privaten als auch im beruflichen Umfeld. Netzwerke wirken wie Beschleuniger, sind der Raketentreibstoff, der dir den beruflichen Push geben kann. Irgendwer kennt immer jemanden, der einen kennt, der gerade jemanden sucht. Nutze die Potenzierung deiner Kontakte. Einzelkämpfer haben es schwerer, müssen sich alles selbst erarbeiten, ihre eigenen Erfahrungen machen, die guten wie die schlechten. Profitiere doch von den Erfahrungen deiner Netzwerkpartner und nimm eine Abkürzung.
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			5.Was bedeutet Netzwerken?
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							Hey, ich höre deinen Einwand, immer diese übertriebene Selbstdarstellung. Dieses Posen und was ich nicht alles kann und schon gemacht habe. Und nein, du musst auch nicht dein Mittagessen posten……Doch darum geht es gar nicht. Du möchtest jemanden von dir überzeugen, da darfst du schon sehr überzeugt von dir sein. Warum sollte dich sonst jemand kennenlernen wollen?
Geht es um dein berufliches Profil, darfst du dich schon in einem guten Licht zeigen. Schließlich möchtest du einen potenziellen Arbeitgeber auf dich aufmerksam machen.
						

				

					

		

					

		
				
				
					
			

		

				

				

					

		

					

		
				
						
					
			
						
				
					
			

		

				

				

				
				
			6.Warum Netzwerken so wichtig ist?
		

				

				
				
					
			
						
		

				

				

				
						
					
			
						
				
							Schauen wir uns unterschiedliche Geschäftsbeziehungen an. Was verbindet den B2B Vertrieb (Business to Business) und den B2C Vertrieb (Business to Consumer)?
Ein erfolgreiches Unternehmen muss seine Kunden kennen, ihre Erwartungen an Produkte und Service. Lerne deine Kunden kennen und schätzen. Gerade der persönliche Kontakt bietet viele Chancen die Kundenbindung zu intensivieren. Schaffe Anlässe um Kunden face to face zu treffen, wie Fortbildungen, Vorträge oder Messen. Nutze das Feedback als Erfolgsfaktor um noch gezielter dein Unternehmen nach vorne zu bringen.
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			7.Oder warum sollte man es nicht tun?
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							Der Vorreiter der digitalen Netzwerke in Deutschland ist sicherlich StudieVZ® oder stayfriends® Beide Netzwerke spielen aber heute eher eine untergeordnete Rolle. Für Menschen ab 40 Jahren ist wohl Facebook® das bekannteste soziale Netzwerk. Für die Generation Z dürfte der Favorit eher Instagramm®, TikTok®und Snapchat® sein.Für den beruflichen Aufstieg lohnt sich ein Profil bei LinkedIn® oder Xing®. Keine Sorge ein ansprechendes Profil zu erstellen ist einfach und gut investierte Zeit. Die gelingt auch bequem Anfängern.
Auch für Frauen gibt es eigene Netzwerke, zu erwähnen ist hier nushu®. Es ist das Business-Netzwerk für ambitionierte Frauen, die erfolgreicher in der Wirtschaft sein wollen. Das Frauennetzwerk PANDA® hat sich zum Ziel gesetzt mehr Frauen in Spitzenpositionen zu bringen. Es gibt noch viele weitere Netzwerke mit unterschiedlichsten Zielgruppen, doch eines haben sie alle erkannt, gemeinsam ist Mann/Frau/Divers stärker.
						

				

					

		

					

		
				
				
					
			

		

				

				

					

		

					

		
				
						
					
			
						
				
					
			

		

				

				

				
				
			8.Welche Arten von Netzwerken gibt es?
		

				

				
				
					
			
						
		

				

				

				
						
					
			
						
				
							Du kannst Netzwerke dahingehend unterscheiden, ob du sie eher regional nutzt, also die Teilnehmer sich regelmäßig treffen und austauschen oder ob es sich um ein überwiegend digitales Netzwerk handelt. Es gibt Netzwerke da kannst du dein Profil einstellen und wenn jemand deine Qualifikation sucht, wird er dich kontaktieren. Dann ist es eher ein beruflich genutztes Netzwerk. Oder soll das Netzwerk dir die Möglichkeit bieten, mit Freunden, Arbeitskollegen und anderen Personen connected zu bleiben, die weltweit verteilt leben. Deine sozialen Kontakte laufen dann über die Plattform eines sozialen Netzwerkes.
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			9.Wie kann man Netzwerken?
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							Im Gegensatz zu virtuellen Veranstaltungen, gibt es bei Präsenzveranstaltungen keine zweite Chance für den ersten Eindruck. Wenn du vorher weißt, wer zu diesem Event eingeladen ist, kannst du dir gezielt Themen für Small Talk überlegen. Eine nette eigene Vorstellung ist auf jeden Fall ein Türöffner. Signalisiere Interesse am Gegenüber, finde Gemeinsamkeiten, plaudere ganz unverfänglich. Wir kommunizieren nicht nur mit Sprache auch die nonverbale Kommunikation darf gezielt eingesetzt werden. Und ein Lächeln hat sicher noch nie geschadet. Das Motto lautet: Vertrauen schaffen.
						

				

					

		

					

		
				
				
					
			

		

				

				

					

		

					

		
				
						
					
			
						
				
					
			

		

				

				

				
				
			10. Wie Frauen erfolgreich Netzwerken?
		

				

				
				
					
			
						
		

				

				

				
						
					
			
						
				
							In „Real Life“ sollte es Frauen nicht schwer fallen Netzwerke zu bilden. Privat scheint das auch eher keine Challenge zu sein, jedoch stehen Frauen größeren Herausforderungen beim Business Networking gegenüber als das bei den Männern der Fall ist. Auch heute noch sind Frauen nicht paritätisch in den Chefetagen oder auf den gehobenen Posten zu finden. Gerade deshalb ist es umso wichtiger für Frauen sich zu connecten. Frauen ist das Interesse an anderen Menschen und Fürsorge in die Wiege gelegt worden. Nun heißt es diese Fähigkeit auch beim connecten in beruflichen Netzwerken zu nutzen. Wenn Frau weniger die Konkurrenz als mehr die Chance sieht, gemeinsam mehr zu erreichen (sei es in der digitalen Welt oder Face to Face) wird Networking der Karrierebooster für Frauen.
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							Jetzt fragst du dich vielleicht, wie du bequem und einfach digitale Netzwerken kannst. Wir bieten dir mit dem BVMW.Coffee Meeting kostenlos und bequem die Möglichkeit dazu. Bist du vielleicht noch etwas unsicher in der Selbstpräsentation oder bei der Kontaktaufnahme mit fremden Menschen? Dann nutze doch gern unser Meeting um das „Netzwerken zu lernen“. Digital und online versuchen führen wir dich im Coffee Meeting des BVMW und helfen dir so ganz einfach dein eigenes Netzwerk auszubauen.
Betreffen uns alle 14 Tage per Zoom und freuen uns über jeden neuen Kontakt. Dabei spielt es uns keine Rolle ob Mann/Frau/Divers oder ob du Netzwerk-Profi oder noch Neuling bist. Bei uns sind alle herzlich zum offenen Austausch und zum digitalen Netzwerken eingeladen.
Die nächsten Termine findest Du hier. Ich freue mich auf deine Anmeldung.
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